BGA/Creditreform-Pressekonferenz

Unternehmensnahe Dienstleistungen

Anton F. Borner, BGA
Prof. Dr. Helmut Rodl, Creditreform

Berlin, 23. August 2011

N .
ety rarre) b B G A

creditreform Partner im Wettbewerb.




Unternehmensnahe Dienstleistungen
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Unternehmensnahe Dienstleistungen

Umsatzentwicklung (in Mrd €)
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Wettbewerb

Seit 1. Mai 2011 gilt vollstandige Dienstleistungs- und Arbeitnehmerfreiztgigkeit in der
Européaischen Union. Haben sich hieraus fur Ihr Unte  rnehmen Auswirkungen ergeben?

Fiir unser Unternehmen ergeben sich

G
keine Auswirkungen 86%

Wir nutzen die Méglichkeiten von
osteuropdischen Subunternehmen und 2%
Arbeitskraften

Wir sind selbst im Ausland aktiv oder

G
planen dies %

Wir spiiren verstarkten Preiswettbewerb
aus der Konkurrenz von Billiganbietern 6%
aus Osteuropa.
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Beschaftigung
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Welche Auswirkungen ergeben sich aus der demographi schen Entwicklung
fur Ihr Unternehmen?

32%

Wir bendtigen keine zusatzlichen Fachkrafte

Wir bilden starker aus

34%

Wir qualifizieren verstarkt Mitarbeiter

Wir setzen verstarkt auf die Beschaftigung alterer
Mitarbeiter

Wir werben gezielt Arbeitskrafte aus dem Ausland
an
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Finanzierung

Braucht Ihr Unternehmen flr die Finanzierung
von Investitionen und Unternehmenswachstum mehr Fin anzmittel?

53%

Wir brauchen kein zusatzliches Kapital

Wir brauchen mehr Kredite

Wir finanzieren verstarkt liber Eigenkapital

Wir finanzieren uns liber Beteiligungen oder
Anleihen

Wir nutzen verstarkt Finanzierungsformen wie
Leasing oder Factoring

Wir schopfen verstarkt Spielraume bei 29/
Zahlungszielen aus o
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